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De acverdo con el Banco Interamericano de Desarrollo (BID), durante la primera década

del siglo XXI Latinoamérica recibird 500 mil millones de délares de remesas. En el

ranking de paises receptores de créditos el Perd ocupa el noveno lugar de la region, y,

por su tasa de crecimiento, el quinto. Y para este afio se anuncia un récord de 1.500

millones de délares en préstamos. ; (6mo potenciar las remesas? Aqui algunas ideas para

poner en practica.

diego
molina

Lsolidaridad latina, comotodo,
se ha globalizado, para tomar la
forma de una orden de pago.
Agradecimiento a la tierra que los
vio nacer, forma de compartir el
éxito migratorio en paises indus-
trializados, las remesas crecen
cada afio como un elemento
positivo de la globalizacion, capaz
de beneficiar a los que permane-
cen (ni Cuba se salva de
necesitarlas).

En la Ciudad de los Reyes, de la

que casi el 70 por ciento quiere
largarse, se recibe cercade 60 por
ciento de los 1.265 millones de
dolares anuales que, segun el
BID, nos llegan en promedio.
Algunos sobreviven con eso;
otros construyen su casa y
emplean laotra parte en poner su
negocio.

Segun Roberto Suro, director del
Pew Hispanic Center, "estas
remesas son la expresion de los
profundos lazos emocionales

entre personas separadas por
fronteras". "También representan”
—afade Suro—"unanuevaforma
de integracion internacional, im-
pulsada no por negociadores
comerciales sino por personas
comunes que buscan aliviar sus
penurias econémicas." Se trata,
pues, de las "familias transnacio-
nales", como las identifica el BID.

Apenas hace poco, en el nivel
macro las remesas eran conside-
radas como un frio numerito en el



Excel de una computadora del
BCR; pero su potencial ha
rebasado el anodino término de
transferencias corrientes en la
balanza de pagos: hasta ahora,
segun el BCR, mas de 500
millones de délares han llegado al
pais como remesas. NUmero
limitado, porque solo considera
los envios a través de bancos y
empresas como Western Uniono
MoneyGram, cuando una buena
parte se enviade formas diferentes
de esa, "remeciendo" nuestra
ordenada economia al punto que
es uno de los causantes
recientemente identificados de la
abrupta caida del ddlar.

Pero ¢,qué potencial poseen las
remesas ademas de beneficiar a
los que tienen familiares fuera? Si
consideramos que las remesas
son producto de la "exportacion”
de mano de obra y las
comparamos con los ingresos
gue provienen de las exportacio-
nes en general, este dinerono es
sololasegunda entrada de divisas
mas importante después de los
metales, sino que tiene un efecto
multiplicador que beneficia a
miles. Ademas, es la base de la
creacion de una serie de
pequefiasy medianas empresas,
formade créditoy, por qué no, una
interesante puerta para el desarro-
llo y la formalidad.

Hace cuatro afios el BID y su
Fondo Multilateral de Inversiones
(Fomin)tomaron notay decidieron
emprender estudios que les
permitieran entender el fenémeno
y sacar el maximo beneficio de los
envios. Muchos paises, como el
Ecuador, el Brasil o la Republica
Dominicana, ya se han puestolas
pilas con proyectos para promover
las remesas y utilizarlas para
generar empresas.

Remesas en el 2003 en millones de délares (BID)
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Pero en el Perd apenas estamos
abriendo los ojos. Hace poco
Wong y Electra han creado un
sistema porinternet que permite al
peruano en el exterior regalarle
alimentos o una refrigeradora a
sus familiares que se quedaron.

Watcheando la
transferencia

En nuestro pais, instituciones
disimiles como el Instituto de
Promocién del Desarrollo Soste-
nible (IPES), el Consorcio de
Organizaciones Privadas de Pro-
mocién al Desarrollo delaMicroy
Pequefia Empresa (COPEME), la
Superintendencia de Banca y
Seguros (SBS), la Cancilleria y
Centrum de la Catdlica ya han
empezado aver cdmo maximizar
las remesas.

Todas estas instituciones han
establecido como consenso de
base la necesidad de ampliar la
informacién sobre eltema. Es eso
lo que hicieron, por ejemplo,
México, El Salvador o el Brasil.
Jorge Arroyo, quien presidio una

investigacion sobre este asunto
en IPES, considera que la
informacion sobre el nimero de
peruanos que estan fuera
—1'800.000, segun Migracio-
nes—esauninsuficiente, comolo
es también aquella de la que
dispone el Banco Central de
Reserva (BCR) respecto del
monto de dinero que envian al
pais: "El Instituto Nacional de
Estadistica e Informatica (INEI)
debe implementar nuevos médu-
los en las encuestas: ‘¢ cuantos
familiares tiene fuera?’, ‘¢ cuanto
dinero envian?’, ‘stienen una

microempresa’™.

Segun Arroyo, hay peruanos que
vienen solo para Navidad, cuando
traen eltotal del dinero que dejaran
enelpais. "Hay un problemaserio
de contabilidad" —dice Arroyo—:
"el BCR recién haincorporado las
remesas, y la diferencia entre sus
ndmeros y los del BID es muy
grande: el BCR no hablade 1.265
millones de délares por afio sino
de 900 millones o menos." Segln
este investigador, la informacién
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del BID es mas confiable, porque
considera montos promedio por
remesa, nimero de gente que
remesay familias que reciben.

Para fomentar la inversion de los
migrantes es necesario saber
cuantos sonyde dénde, con el fin
de apoyarlos en la formacion de
asociaciones pro barrio, localidad
ociudad brindandoles informacién
acerca de donde invertir y las
posibilidades de tal inversion, y de
promover la constitucion de
pequefas empresas y medianas
empresas (aproximadamente la
mitad de personas que reciben
remesas tienen un negocio).

"El recibidor peruano gasta un
promedio de 80 por ciento en
bienes para el hogar; el resto lo
ahorra", coinciden Arroyoy Jorge
Torres Zorrilla, investigador de
Centrum. Pero ¢qué medidas
tomar?

Antes de que a cualquier
congresista se le ocurra crear
algin nuevo impuesto, los exper-
tos peruanos, asi como los del
Banco Mundial y la ONU, exigen
reducirlos gastos de latransferen-
cia: "Las empresas remesadoras
cobran un 8 por ciento de ese
dinero; de ese total, solo gastanel
2 por ciento enlatransferencia; es
decir, obtienen una utilidad bruta
del 6 por ciento. Gran negocio",
comentaArroyo.

Por otro lado, la gente no se
decide por los bancos, porque
cree que sonmas caros —ITF de
por medio—, aunque unatransac-
cion con una tarjeta de crédito
saldria incluso mas barata que
con empresas especializadas
(menos del 1 por ciento). Aun
cuando se considera que la
mayoria de los beneficiados
pertenece a la categoria de "no
pobre" —dado que ha podido

enviar al familiar al exterior—, el
problema es que quien envia la
remesa se encuentra en situacion
deilegaly, por lo tanto, no puede
tener una cuentabancaria.

Ademas, muchos de los benefi-
ciarios de lasremesas prefierenel
trato afectivo de personas que,
luego de reunir el dinero, lotraeny
de paso conversan con las
familias para mantenerlas al tanto
de cOmo esta su pariente. "¢ Y
comolos hasvisto?", eslaclasica
pregunta al que se fue. Al final,
Western Union es la empresa
favorita de quienes envian y
reciben el dinero: ademéas de los 5
de cada 100 ddlares que cobraen
promedio, ofrece un trato mas
cercano con los familiares.

Para Torres Zorrilla, se debe
apoyar el ahorro de los beneficia-
dos, darles untipo de cambio por
dolar estable (porque las empre-
sas remesadoras también ganan
con el cambio a soles), eliminar
trabas, pero, sobre todo, hacerlos
sujetos de crédito: "Actualmente
solo MiVivienda se los ofrece.
Para que los bancos también
puedan hacerlo se podria brindar
un crédito anombre del que envia
y del que recibe, un cofinancia-
miento. Para eso los consulados
deben actuar, ser eficientes en la
gestién de los papeles".

Para Arroyo, también seria tarea
delos consulados dar informacién
sobre qué tipo de inversiones se
pueden hacer aqui: "Ellos extra-
flan su terrufio, quieren haceralgo
por él", dice. Esto deberiahacerse
apartirde informacién estudiaday
publicada por el Estado para
diferentes localidades del pais.

De acuerdo con lo indagado, se
podria conectar de mejor manera
a los grupos de fuera con sus
zonas de origen. Por ejemplo, la

mayoriade chorrillanos migrantes
vive en Virginia, como nos cuenta
una beneficiaria de ese distrito.
Ademés de la conocida colonia
peruana en Patterson, Nueva
Jersey. Pero niunos niotros estan
tan organizados como los mexi-
canos o los ecuatorianos.

Buscando padrinos

Elimpacto de las remesas en los
paises latinos ha sido excepcio-
nal. En diecinueve naciones de
Latinoaméricay el Caribe superan
lainversion extranjera directay la
ayuda oficial para el desarrollo,
ademas de que, segun el Banco
Mundialy la ONU, soninmunes a
las crisis econdmicas de nuestros
paises. En México consideran
que ha sido un elemento
sustancial para la reduccion de
3,4 millones de personas en
pobrezaextrema.

El tema es cOmo evitar que este
beneficio seaflorde undiao, mejor
dicho, de unadécada: tomandoen
cuenta el flujo de inmigrantes, la
situacion de nuestros paisesy las
mejoras remunerativas consegui-
das por quienes ya estan
trabajando enlos paisesindustria-
lizados, el BID ha calculado que
los envios aumentaran durante
estadécada.

"No es solo una salida de gente
por la crisis; es también por una
demanda de trabajadores en los
paises del Norte", apunta Arroyo,
para quien las remesas deben
crear fuentes deriquezay empleo.

En México, el presidente Fox ha
considerado "héroes" a los
inmigrantes exitosos que invierten
en ciudades como Zacatecas o
Jalisco. Ellos son conocidos
como "Los Padrinos". Es el caso
de Mike Gonzales, que, luego de
hacerse millonario en Chicago,
decidié invertiren su Jalisco natal,



donde ha construido un centro
turistico, ha ampliado la red de
agua potable y ha llevado a cabo
otros quince proyectos. Ademas,
es presidente de la organizacién
gue agrupa a los mexicanos en
esa zona de los Estados Unidos
(Coordinacion de Organizaciones
Mexicanas del Medio Oeste), que
se propone realizar mas proyec-
tosy llevar empresarios "gringos"
a invertir en sus zonas de origen.

Es este tipo de organizaciony de
inversién lo que necesitamos
para potenciar las remesas. El
plan de IPES consiste en apoyar
los negocios de los beneficiarios
para que puedan crecer consis-
tentemente.

Que no sea como el guano

La clave es no dormirse en las
remesas recibidas ni pretender la
dependencia eterna. Segun Arro-
yo, el peruano que suele enviar
dinero para su familia rompe la
relacion a partir de la tercera
generacion. Ademas, por lo
general disminuyenelmontode lo
enviado ante la aparicion de un
nuevo impuesto aquioalla.

Los mexicanos tienen programas
de inversion productiva triangula-
dos entre el Estado, el municipioy
elremesador, llamados "3 por 1";
una suerte de joint venture. Alli
también hancreado"LaReddela
Gente" para obtener créditos
basados en remesas para zonas
rurales. En Quito estan constru-
yendo un hotel Sheraton con parte
importante del capital proveniente
de una asociacion de remeseros
en Estados Unidos.

Parallegaraese nivel de inversion
es importante identificar a las
asociaciones de remeseros en el
Norte —como en ltalia o en los
Estados Unidos— vy darles
acceso a proyectos para sus

REMESALANDIA

Las remesas que los inmigrantes envian a sus paises de
origen alcanzaran los 100 mil millones de doélares este
afo; en el 2003 fueron 93 mil millones de ddlares (BM).

El 70 por ciento de los latinos que envian remesas
emplean los servicios de Western Union (BID).

La region de América Latina y el Caribe fue el afio pasado
la principal receptora de remesas, que se situaron en los
30 mil millones de doélares, 10% mas que en el 2002 (BM).

Durante el 2002, las economias de América Latina y el
Caribe recibieron US$ 32.000 millones, de los cuales el
78% correspondieron a remesas provenientes de Estados
Unidos, y el restante 22% de paises como Japén, Espafia
y Canada (BBC).

En El Salvador las remesas provenientes de Estados
Unidos crecieron 125% en los ultimos diez afos, y
ayudaron a sostener a una de cada cinco familias. Segun
el Banco Central de El Salvador, equivalen al 64,7% del
total de las exportaciones, el 37,3% de las importaciones
y el 13,5% del Producto Interno Bruto (PIB).

En Nicaragua las remesas representan el 30% del PIB; en
Haiti, 24,2% del PIB; en Guayana, 16,6%; en Jamaica,
12,2%; en Honduras, 11,5%; en el Pert 1.7% en el afio 2000.

Seguln el Censo de EEUU del 2000, 5% de la poblacion de
EEUU (14,47 millones de personas) emigraron de
Latinoamérica y el Caribe. Actualmente se considera en
17 millones.

Dos objetivos del BID para el 2010: reducir en 50% los
costos de las transacciones incrementando la competen-
cia, y aumentar en un 50% el namero de familias que
reciben remesas por medio del sistema financiero.

localidades, con estudios de
factibilidad. Lo que proponenIPES
y Centrum es trabajar con el que
envialasremesas mas que conel
que las recibe, como lo hace el
Banco Solidario de Ecuador: "El
gue envia estainteresado en que
ese dinero se utilice adecuada-
mente en algo productivoy que le
pueda significar la posibilidad del
retorno”, sefiala Arroyo. Elasunto
es gue estas microempresas
crezcan, se vuelvan formalesy asi

puedan seguir creciendo. "Si el
negocio funciona, se va a
formalizar", dice Arroyo.

Lasremesas, sinduda, han hecho
mucho porlagente en Latinoamé-
rica. La siguiente fase es que
ayuden a reducir la falta de
inversiéon y empleo, que es,
finalmente, la causa por la que
existen: es el dinero de millones
de personas que no pudieron
encontrar oportunidades en nues-
tros paises. Se lo debemos. B
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